Comment vendre mes produits ou mes services ?
Référence : 2.1.16

Thématique : Entreprendre dans l'artisanat

Notre service

S'approprier les bons outils de communication et savoir les utiliser efficacement.
Choisir des actions commerciales adaptées, savoir présenter ses produits et services pour
vendre.

Public
Créateur d'entreprise, artisan et leur conjoint, salarié

Format

Formation

Pré-requis

Aucun.
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Moyens et encadrements pédagogiques

Atelier collectif (12 personnes max).

Outils et supports pédagogiques, PowerPoint, exercices pratiques.
Tour de table / mise en situation.

Evaluation a chaud / Quizz Questionnaire de satisfaction.

Remise d'une attestation de formation.

Télécharger le Programme
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file:///galerie/1/ed63c46f8b2e887ebac2b1cb92b0ec9e.pdf

Délivré par:

CMA PACA / Hautes-Alpes (05) :

CMA PACA / Alpes-Maritimes (06) :

CMA PACA / Bouches-du-Rhéne (13) :

CMA PACA / Var (83):

CMA PACA / Alpes-de-Haute-Provence (04) :

CMA PACA / Vaucluse (84) : 35, rue Joseph Vernet 84000 Avignon

Prochaine session en cours de programmation. Vous pouvez des a présent nous faire part de
votre intérét en cliquant sur “Etre rappelé pour en savoir plus” depuis la page descriptive de
I'offre sur votre plateforme.

Tarifs:

e Dirigeant(e)s - gratuit
e Salariés / Conjoints - gratuit
e Autre public - gratuit
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